
 

ПРОГРАММА 

08:30 – 09:30 РЕГИСТРАЦИЯ УЧАСТНИКОВ 
Приветственный кофе. Общение с коллегами и партнерами. 

09:30 – 10:00 УТРО БЕЗ ОТМЕТОК 
Аналитика фармацевтического рынка. Итоги 2021 года и прогнозы на 2022 год. 

09:30 - 09:40 ТАТЬЯНА ЛИТВИНОВА, Заместитель генерального директора, Alpha Research & Marketing 

• Аптечный рынок, вчера, сегодня, завтра. 

09:40 - 09:50 СЕРГЕЙ ШУЛЯК, Генеральный директор, DSM Group 

• Аптечная одиссея 2022 

09:50 - 10:00 БОРИС ОВЧИННИКОВ, Партнер, Data Insight 

• Российский рынок ePharma: количественные итоги и тренды 2021 года, перспективы 2022 года. 

10:00 – 11:15 ПАНЕЛЬНАЯ ДИСКУССИЯ «ВНЕШНИЕ ФАКТОРЫ» 
Обсудим, каким образом максимально эффективно использовать потенциальные внешние 
возможности и минимизировать внешние угрозы для участников фармацевтического рынка. 

• Онлайн продажи и Ecom. Возможность привлечь новых покупателей или удержать существующих? 

• Маркетплейсы. Конкуренты для аптек и отдушина для производителей? 

• Время первых. Консолидация аптечного рынка и есть ли там место одиночным аптекам. 

• Тяни-толкай. Подходы производителей - прямые контракты, маркетинговые договора и СТМы. 

• Возьмемся за руки, друзья. Опять про аптечные объединения. Взгляд изнутри, производителей и дистрибьюторов. 

• Важное звено. Дистрибьюторы – как изменились условия сотрудничества с производителями и аптечными сетями. 

• Что год грядущий нам готовит. Новые законодательные инициативы и регуляторные изменения. 

• Опять маркировка. Как повлияет маркировка БАД на фармацевтический рынок. 

МОДЕРАТОРЫ: 
АНАСТАСИЯ КАРПОВА, Генеральный директор, ЭРКАФАРМ (Москва) 
ПАВЕЛ ЛИСОВСКИЙ, Управляющий Партнер, Проектирование систем управления 

ЭКСПЕРТЫ: 
АЛЕКСАНДР МОНАСТЫРЕВ, Президент, Монастырев.рф (Владивосток) 
ГАЛИНА ОРЛОВА, Генеральный директор, ИРИС 
ВИКТОРИЯ ПРЕСНЯКОВА, Исполнительный директор, СРО Ассоциация независимых аптек 
НАТАЛИЯ ПРОКОПЬЕВА, Председатель совета директоров, Эвалар (Бийск) 
АРТЕМ СОКОЛОВ, Президент, Ассоциация Компаний Интернет Торговли (АКИТ) 
ЕВГЕНИЙ СТРИГАС, Генеральный директор, ПрофитМед (Москва) 
ВАДИМ ЯЦУК, Генеральный директор, ФармФирма «Сотекс» 

 

11:15 – 11:45 ПЕРЕРЫВ НА КОФЕ-БРЕЙК 
Общение с коллегами и партнерами. Посещение стендов в выставочной зоне. 

11:45 – 13:00 ПАНЕЛЬНАЯ ДИСКУССИЯ «ВНУТРЕННИЕ ВОЗМОЖНОСТИ» 
Обсудим, как максимально эффективно использовать внутренние ресурсы и резервы компании 
для роста продаж, повышения экономической эффективности и снижения затрат. 

• Ни убавить, ни прибавить. Основные точки роста бизнеса и возможности для снижения затрат. 

• Парафарма нам поможет. Высокомаржинальные товары как основа для развития аптек. 

• Как удержать покупателя. Лояльность, цена, удобство… 

• Кадры решают все. Как найти и удержать лучших сотрудников. 

• Кризис управления. Основные сложности масштабирования бизнеса. Как расти, не снижая эффективности. 

• Брат ты мне или не брат. Конкуренция и этика на аптечном рынке. 

• Пора валить. Есть ли спрос на готовый бизнес и лучшее ли сейчас время для продажи бизнеса. 

МОДЕРАТОРЫ: 
ЕВГЕНИЯ ЛАМИНА, Коммерческий директор, Сбер Ептека (Москва) 



СЕРГЕЙ ЕСЬКИН, Директор, Маркетинговый Союз «Созвездие» (Химки) 

ЭКСПЕРТЫ: 
ЖАН ГОНЧАРОВ, Генеральный директор, Вита Плюс (Пятигорск) 
СЕРГЕЙ ЗЕЛЕНКИН, Директор по развитию, Зелдис-Фарма 
МИХАИЛ КОРОВАЙЧИКОВ, Коммерческий директор, Мирролла 
РОМАН КУБАНЕВ, Генеральный директор, Фармия (Воронеж) 
АЛЕКСАНДР МИРОНОВ, Генеральный директор, Аптека Фарма (Рязань) 
НИКОЛАЙ ШАВРИН, Генеральный директор, Аптека от склада (Пермь) 
АКОП ВАРПЕТЯН, Экс-владелец, 36,6-Здоровье (Тверь) 

 

13:00 – 14:00 ОБЕД 
Общение с коллегами и партнерами. Посещение стендов в выставочной зоне. 

14:00 – 16:00 НЕНУЖОЕ ДЛЯ НЕУЧЕЙ 
Практикум от лидеров российского рынка. 

 ПЕТР РОЩИН, Директор по цифровому маркетингу и электронной коммерции, AZIMUT Hotels 

• Как увеличить долю продаж сайта с помощью программы лояльности. 

 ИРИНА ТРЕФИЛОВА, Ведущий SEO-специалист, Webit 

• SEO-продвижение для аптечных сетей. 

 ЕЛЕНА ОБРАЗЦОВА, Директор по операциям, Leroy Merlin 

• Логистика и сервис как драйверы развития онлайн продаж в сегменте DIY. 

 ФИЛИПП ОСАДЧИЙ, Руководитель отдела digital-маркетинга, BMW Group 

• Как поддерживать лояльность и интерес аудитории на протяжении всего жизненного цикла 
клиента в автомобильной индустрии. 

 ЕВГЕНИЙ КИТАЕВ, Руководитель маркетинга Доставки, Burger King 

• Популяризация офлайн-бренда в цифровых каналах продаж 

 ЕЛЕНА ШКИРДОВА, Директор по электронной коммерции, Xiaomi 

• Автоматизация процессов коммуникации с клиентов для роста клиентского счастья и оборота. 

 АНТОН ЛАРИН, Генеральный директор, XWAY 

• Ценообразование на маркетплейсах: почему важно мониторить цены конкурентов, делать 
скидки и участвовать в акциях платформ. 

 ГАЛИНА ЯЩУК, Должность, Ашан 

• Тема выступления. 

16:00 – 16:30 ПЕРЕРЫВ НА КОФЕ-БРЕЙК 
Общение с коллегами и партнерами. Посещение стендов в выставочной зоне. 

16:30 – 19:00 НЕНУЖНОЕ ДЛЯ НЕУЧЕЙ 
Практикум от лидеров российского рынка. 

 ИГОРЬ БОЖЕНКО, Коммерческий директор, Loymax 

• Программа лояльности: ТОП 10 маркетинговых активностей за которые клиенты 
«проголосовали рублем». 

 АРТЕМ ДОЦЕНКО, Руководитель группы разработки коммерческого отдела, Wildberries 

• Работа с поставщиками на рынке интернет-торговли. 

 СЕРГЕЙ ПЕТРЕНКО, Коммерческий директор, Sontelle 

• Основные проблемы работы с маркетплейс в мебельной отрасли и пути их решения. 

 МАКСИМ АГАРЕВ, Руководитель фармацевтического направления, Яндекс.Маркет 

• Схемы продажи и доставки товаров на маркетплейсе. 

 ИЛЬЯ ОСТРОВСКИЙ, Основатель, Pioneer, Orion, Olivetti, SeaofSpa 

• Развитие своего СТМ на маркетплейсах. 

 АЛЕКСАНДР ТРИГУБА, Директор по развитию, AST 

• Маркировка не по-детски. Эволюция маркировки алкогольных напитков. 

19:00 ЗАВЕРШЕНИЕ КОНФЕРЕНЦИИ 
Свободное время. Общение с коллегами и партнерами. 

19:00 – 21:00 ВЕЧЕРНЯЯ ПРОГРАММА 
Развлекательная программа: концерт, танцы, фуршет и общение с коллегами. 

 
Ожидается подтверждение: 



 ДМИТРИЙ ДВОРЕЦКИЙ, Директор по электронной коммерции, Hoff 

• Автоматизация операций для эффективного роста и развития. 

 АНДРЕЙ ШВЫРЕВ, Руководитель группы разработки, Boardriders 

• Маркетплейсы и ОМНИ-торговля. Реализация глазами мерчанта 

 АЛЕКСАНДР СЛУЦКИЙ, Директор по развитию бизнеса, AliExpress Россия 

• Тема выступления. 

 ИРИНА ЗИЛЬБЕРБЕРГ, Начальник управления партнерской сети, DPD 

• Расширение географии: качество vs количество. 

 СЕРГЕЙ БЕЛЯКОВ, Управляющий партнер, Ozon 

• Тема выступления. 

 ВИКТОРИЯ АБДРАШИТОВА, Должность, Lamoda 

• Тема выступления. 

 


