

        
        
            
            

            

                                
                                                                 



                        

                
                		                    
	                        Вкл/выкл навигации
	                        
	                        
	                        
	                    
                	                    
                    
                                            
                                                            Увеличение прибыльности аптечного и фармбизнеса                                                    

                    
                                                    Консалтинговая группа Павла Лисовского

                                            
                                    


                                    

            				Главная
	Аптечным сетям 
	Цикл учебных аптечных курсов
	1. Проект по увеличению прибыльности
	2. Диагностика бизнеса
	3. Аптечное ценообразование
	4. Категорийный менеджмент в аптечной сети 
		Товарные категории и кластеры МНН



	5. Управление продажами и стандарт обслуживания
	7. Мотивация и оплата труда в аптечной сети
	8. Аптечное ПО
	Аптечные тренинговые программы
	Стоимость услуг



	Фармпроизводителям 
	Услуги для фармпроизводителей
	Экономика успешного лонча OTC-препарата
	Разработка структуры маркетингового договора с аптечными сетями
	Тренинги для Фармпроизводителей
	Учебный курс Маркетинговые контракты с аптечными сетями
	Статьи для фармпроизводителей



	Тренинги и Курсы 
	Аптечные тренинговые программы
	Тренинги для Фармпроизводителей
	Фармдистрибьюторам
	Стоимость и формат тренингов



	Статьи 
	Статьи об Аптечном бизнесе
	II. Статьи для фармпроизводителей
	Формулы основных финансовых показателей в аптечном бизнесе
	Терминологический справочник аптечного и фармрынка
	Аптечные советы. Экономические технологии увеличения прибыльности
	Видео 
		Видео тренинг «Адаптивная система аптечного ценообразования»
	Заседание Российской Ассоциации Фарммаркетинга (РАФМ)






	Книги 
	Книга “Аптека в плюсе” 
		Глава 3. Экспресс-анализ программы лояльности АС
	Глава 9. Экономические группы: связь ассортимента ценообразования и управления продажами
	Глава 15. ч.1. Ценообразование в аптечной сети. Сильные стороны слабого процесса.
	Глава 15. ч.2. Адаптивная система ценообразования в аптечном бизнесе
	Глава 18. Вступать или нет в аптечную ассоциацию.



	Книга “Фармконсультация quantum satis. Управление продажами в аптеке” 
	Книга “15 глав об увеличении прибыльности аптечного бизнеса”



	О Компании 
	Павел Лисовский 
		Фото для СМИ



	Научная работа
	Наши клиенты
	Контакты




                        
            			                            
                                
	
		
			Search for:
		    
		    		

	    
	    	
	    
    

    
                                                            

                                                
                                            

                
                                    
                                                	Диагностика
	Аптечное ценообразование
	Категорийный менеджмент 
	Товарные категории и кластеры МНН
	Автоматизация категорийного менеджмента 
		Логика работы алгоритма категорийного менеджмента



	Тренинг “Управление товарными категориями”



	Увеличить прибыльность бизнеса
	Стоимость услуг
	Контакты

                                            

                                    
                            

            
            
                
                    
                                        
                    
                    


    Поиск: lisovskiyp+distantio.pdf



    
        Ошибка 404 - Страница не найдена

        
            Я искал везде, но к сожалению не могу найти запрашиваемую вами страницу.

            Если Вы пришли по ссылке от другого сайта, возможно, страница была удалена или перемещена недавно. Советуем пользоваться поиском:

            
            
	
		
			Search for:
		    
		    		

	    
	    	
	    
    

    
        

    




	 
	Автоматический поиск
   
        
            
            Поиск терминов lisovskiyp+distantio.pdf ...            

        

    



  

                

        
            


	
    Павел Лисовский, к.э.н.
			 





Павел ЛИСОВСКИЙ, к.э.н.

	Ведущий экономист-эксперт на российском фармацевтическом рынке
	Управляющий Партнёр “Проектирование систем управления”.
	Действительный участник РАФМ.
	Кандидат экономических наук.
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